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El Sector de Integracion y Comercio del BID

INT es el departamento del BID
encargado de apoyar el proceso
de insercidén internacional de los
paises de la Region, buscando
maximizar las oportunidades de
la misma y maximizando sus
beneficios. Esto lo hacemos
mediante operaciones de
Cooperacion Técnica,
operaciones financieras e
investigacion aplicada.




Nuestro campo de accion e instrumentos
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Nacional/Subnacional

Estrategias Nacionales para desarrollar el Sector de Servicios Globales h
de Exportacion.

sIniciativas de Investigacion Aplicada.

Actividades de divulgacion y promocion del sector. y

Policy
Advocacy

Implementacion de planes de Desarrollo Sectorial: Promocion sectorial, )
Generacion de Capacidades, Upgrade Normativo, acceso a certificaciones,
capacitaciones, etc.).

Financiamiento publico y privado.
Iniciativas locales de desarrollo. )
\

Desarrollo
Sectorial

Desarrollo de Estadisticas y monitoreo del sector.

Registros de capacidades.

Programas de desarrollo de capacidades publicas asociadas al sector
Apoyos al disefio Institucional del sector. )
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Regional [ Internacional

« Latin American Offshoring Revolution.
_ « Mecanismos de Incentivos y normas multilaterales — University of
Investiga- London.

Certificaciones — Carnegie Mellon University.
Evaluaciones de Impacto.

cion
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Proyecto BID-Redlbero

Eventos regionales de promocion del sector. Ej Outsource2LAC /
M)l Foros Asia—LAC / CEO for Developments, etc.

Regional o Programas de promocion con Programas de MBAs e Intercambio
(Kotra —CCPIT - IDA). )

* Proyecto BID-ALES
« Connectamericas / INFOHUB
SIELIFIEY « | atin American Offshoring Scorecard — Columbia University
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..un ejemplo.




Uruguay

THOLONS

l Uruguay Outsourcing:
Creating a Roadmap to Success
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* Programa de Apoyo a los Servicios Globales de Exportacion
(U$13 Mill): i) Promocidn internacional; ii) Generacion de
Capacidades; Marco Normativo y fortalecimiento Institucional.




Programas de Capacitacion - Finishing Schools

Programa

Disefio de Llamados y Aporte (hasta 70%)
adjudicaciéon
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Empresas
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Matricula
(simbdlica)

Co-Financiamiento

™ Flujo de financiamiento Flujo de capital humano 3 Programas Educativos




THOLONS

l Uruguay Outsourcing:
Creating a Roa
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* Programa de Apoyo a los Servicios Globales de Exportacion
(Us13 Mill): i) Promocidn; ii) Generacion de Capacidades;
Marco Normativo y fortalecimiento Institucional.

e Lineas de financiamiento para el sector (crédito y equity).

e Registro de Capacidades | Upgrade estadistico /| Observatorio
de Servicios.

e Activa participacion en foros internacionales. M BID
y




Reflexiones finales

1. Enorme Potencial que se conjuga con un fuerte desconocimiento
del sector.

2.Es necesario lograr condiciones flexibles tanto en los gobiernos
como en la cooperacion internacional.

3.Es clave conseguir un buen mix de instrumentos (one size doesn’t
fit all).

4.La colaboracidén publico - publico suele ser aun mas compleja
que la colaboracién publico - privada.

5.Lograr agendas regionales en un sector con alta competencia
nacional es tal vez uno de los principales desafios
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Muchas Gracias!

Pablo M. Garcia
Trade and Investment Lead Economist
pgarcia@iadb.org



