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avant:

e-COMMERCE
Aujourd’hui:

E-commerce

La réalité

demain:

commerce



LES REJOUISSANCES TROMPEUSES….



…. LES VRAIS ENJEUX SE CACHENT 
DERRIERE LA VALEUR

Faut-il posséder le 
produit?

Faut-il posséder le 
client?

Faut-il posséder la 
transaction?



…. Y A-T-IL UNE ALTERNATIVE A LA  
DOMINATION?



…. IL EST TEMPS QUE LES AFRICAINS 
AIMENT L’AFRIQUE !!!
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INTERNET ACCESS PAYMENT MEANS CONSUMMER 
PROTECTION

EDUCATION/ TRUST 
PROMOTION

REGULATION

TRADE FACILITATION

SMART LOGISTICS
SERVICES PROVIDERS 

AVAILABLE

Préparer 
l’acheteur



GOVERNMENT FIRST E-
PURSHASER

LARGE COMPANIES E-
COMMERCE PURSHASER

PROMOTE EMMERGENCE 
OF E-COMMERCE PLAYERS

PROMOTE TRUSMARKS TO 
SUCURED BUYERS 5B2C, 

B2B)

REGIONAL 
COLLABORATION ADN 

SYNERGIES

PROGRAMS TO SUPPORT 
CAPACITY OF SME TO 
MEET COMPLIANCE 

REQUIREMENTS

SMART PROTECTIONISM 
WHEN POSSIBLE

REGULATION/ TRADE 
FACILITATION

Préparer le 
vendeur



MONTER DES 
PLATEFORMES 
ADFRICAINES

MONTER DES 
CONSORTIUMS 

TECHNOLOGIQUES 
AFRICAINES

PROMOUVOIR L’INTERET 
DES AFRICAINS POUR 

L’AFRIQUE

….

PREPARER LE FUTUR PAR 
L’EDUCATION, LA 

REGULATION, LE MARCHE

INVESTIR DANS LA 
POSSESSIONS DES 

DONNEES

INVESTIR DANS LA 
CAPACITE DE 

VALORISATION DES 
DONNEES

SE CONNECTER A 
L’ECONOMIE DIGITALE 

MONDIALE  SANS 
INTERMEDIAIRES

Capturer la 
valeur






