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Resumen

En la presente nota se analizan algunos de los aspectos fundamentales del acceso a los
mercados, la entrada en el mercado y la competitividad, con referencia en particular a los paises
en desarrollo y menos adelantados (PMA). El analisis abarca las tendencias del comercio y los
aranceles; las cuestiones de acceso a los mercados incluidas en la Ronda de Doha; las cuestiones
mas destacadas respecto de las barreras no arancelarias (BNA); el ajuste a la liberalizacion del
comercio y el concepto de "asistencia para el comercio"; y los factores determinantes de los
resultados de exportacion competitivos. Se hace referencia en particular a los sectores nuevos y
dinamicos del comercio mundial.

Las cuestiones del acceso a los mercados, la entrada en el mercado y la competitividad
deben verse en tltima instancia en el contexto general de la funcidon del comercio y su
liberalizacion en las politicas de desarrollo. Si bien la liberalizacion del comercio ha sido un
elemento esencial de las estrategias de desarrollo en los ultimos 20 afios y se estima que una
mayor liberalizacién como consecuencia de las negociaciones de la OMC traera aparejados
considerables beneficios a largo plazo, habra que hacer frente a diversos problemas. Algunos de
ellos son resolver eficazmente las cuestiones paralelas de como pueden fomentar los paises en
desarrollo sus capacidades de produccion y de suministro de exportaciones para aprovechar la
mayor apertura de los mercados, y como pueden abordar los ajustes a corto plazo y la pérdida de
ingresos por aranceles, asi como la reduccion del acceso preferencial a los mercados mas
importantes en el caso de los paises en desarrollo receptores de preferencias.
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I. PANORAMA GENERAL DE LAS TENDENCIAS EN MATERIA DE
ARANCELES SOBRE LOS PRODUCTOS CUYA EXPORTACION
ES IMPORTANTE PARA LOS PAISES EN DESARROLLO, EN
PARTICULAR EN LOS SECTORES NUEVOS Y DINAMICOS
DEL COMERCIO MUNDIAL

A. Tendencias en las corrientes comerciales

1.  Se podrian sefialar varias tendencias que se observan en el comercio y las condiciones de
acceso a los mercados de los paises en desarrollo y los paises menos adelantados (PMA).

Entre 1990 y 2004, el valor nominal de las exportaciones de los paises en desarrollo aumento
mas de cinco veces (véase el anexo estadistico, cuadro 1) y el valor nominal de las exportaciones
de los PMA aumento en casi un 260% en el mismo periodo.

2. El comercio entre los paises en desarrollo también se ha intensificado desde los afios
noventa. En 1990, las importaciones de los paises en desarrollo a los paises desarrollados
superaron en mas de cuatro veces las destinadas a otros paises en desarrollo. En 2004 las
importaciones de los paises en desarrollo a los desarrollados cayeron a apenas una vez y media el
nivel registrado en 1990. La misma tendencia se observa para los PMA.

3.  Laparte de las manufacturas en las importaciones totales originadas en los paises en
desarrollo se ha reducido ligeramente desde 1990. Como se sefala en el cuadro 1, esta
proporcion era de 13,2% en 1990, 15% en 1995 y 12,5% en 2004. En el caso de los PMA, la
caida es mucho mas pronunciada. En 1990, la parte de los productos manufacturados era

de 23,2% de las importaciones de los PMA, mientras que en 2004 representaba s6lo 9,9%.

4.  El andlisis de la composicion de las manufacturas revela que la proporcion de
manufacturas altamente especializadas se ha casi duplicado para los paises en desarrollo en
general (de 16,8 a 32,7%), mientras que se ha reducido en un tercio para los PMA (de 3 a 2%)).
Este cambio en la composicion sigue siendo practicamente el mismo cuando se examinan los
diferentes destinos de las importaciones.

5. El anélisis sectorial también pone de manifiesto que aunque la parte de los textiles en el
total de las importaciones se ha ido reduciendo en los ultimos 15 afos para los paises en
desarrollo en su conjunto, aumentd marcadamente para los PMA. Sin embargo, la parte de las
importaciones de textiles en el total de las importaciones de los paises en desarrollo originarias
de los PMA se redujo del 13,6% en 1990 a 8,2% en 2004, mientras que las cifras equivalentes de
las importaciones de los paises desarrollados eran de 14,2% en 1990 y 38,6% en 2004. En otras
palabras, una quinta parte de las importaciones de los paises en desarrollo originarias de

los PMA son textiles.

6.  Otra observacion importante es el aumento substancial de la parte de las importaciones de
productos electronicos provenientes de paises en desarrollo en su conjunto y de los paises en
desarrollo. Esta parte pasé a mas del doble en los tltimos 15 afios y represent6 32% de las
importaciones originarias de paises en desarrollo en su conjunto, 25% en los mercados de los
paises desarrollados y 31,5% en los mercados de los paises en desarrollo.



TD/B/COM.1/76
pagina 5

7. Los paises en desarrollo realizan actualmente un 30% de las exportaciones de los 20 grupos
de mercancias mas dindmicos. El aumento de la participacion de numerosos paises en desarrollo
en sectores nuevos y dinamicos del comercio' ha actuado como factor impulsor y también es
resultado de la cambiante geografia del comercio internacional, lo que se refleja en el notable
crecimiento de la participacion de los paises en desarrollo en las corrientes comerciales
mundiales. Sin embargo, los PMA y los paises africanos se han seguido especializando en gran
medida en sectores que se contaban entre los menos dinamicos del comercio mundial.

B. Analisis de las tendencias arancelarias

8.  Laevolucion de los valores y la composicion de las importaciones refleja en gran medida
los aranceles, tal como se sefiala en el cuadro 2 del anexo estadistico. Aunque las importaciones
provenientes de los paises en desarrollo ain estan sometidas en los mercados de los paises en
desarrollo a aranceles mas altos que los que se imponen en los paises desarrollados, la proteccion
en los primeros se ha reducido espectacularmente. En 1990, los paises en desarrollo aplicaban
un arancel efectivo medio (expresado en términos ponderados) de 24% sobre las importaciones
de manufacturas de otros paises en desarrollo. En 2004 esta cifra era de solo 8,94%. Se trata de
una tendencia general en el comercio entre los paises en desarrollo, pero es importante sefialar
que a finales de los afios noventa se registré una inversion, posiblemente como resultado del
entorno financiero internacional desfavorable que caracteriz6 ese periodo, con posterioridad a lo
cual los aranceles volvieron a bajar. Las negociaciones sobre el SGPC pueden ayudar a reducir
aun mas los aranceles entre los paises en desarrollo, ampliando por consiguiente las corrientes
comerciales Sur-Sur.

9.  Los cambios en las condiciones de acceso a los mercados para los PMA se ajustaron a un
patron analogo, aunque, debido al aumento de las crestas internacionales, se observa para los
textiles un deterioro de dichas condiciones en los paises en desarrollo. Las crestas
internacionales siguen siendo un instrumento importante para proteger determinados sectores o
productos, aunque la tendencia a la baja es significativa.

10. Una vision mas desagregada de las condiciones de acceso a los mercados confirma las
tendencias generales. Por ejemplo, si se toma la evolucion de dichas condiciones para

las 100 importaciones superiores en el nivel de cuatro digitos de la clasificacion de la CUCI de
los paises en desarrollo en general y para los PMA, los aceites crudos de petréleos resultan ser la
categoria de productos mas importada por los paises desarrollados de los paises en desarrollo

(y los PMA) en 2004. Los artefactos electronicos y eléctricos, las prendas de vestir y los textiles
son las otras categorias principales de productos importados de los paises en desarrollo por los
paises desarrollados. Las principales exportaciones de los PMA a los paises desarrollados son
esencialmente los textiles, las prendas de vestir y algunas materias primas. Los aparatos
electronicos y eléctricos y los aceites crudos de petrdleos estan a la cabeza del comercio entre los
paises en desarrollo en general. El algodon, la madera y otros productos basicos, en su mayoria
en estado bruto o levemente elaborados, son las otras categorias de productos importantes
exportadas por los PMA a los paises en desarrollo en su conjunto.

! Véanse los informes de las reuniones de expertos sobre los sectores nuevos y dinamicos del
comercio (TD/B/COM.1/EM.26/3, de 1° de marzo de 2005, y TD/B/COM.1/EM.28/5, de 25 de
noviembre de 2005).
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11. En general, el nivel de proteccion de las mercancias de los paises en desarrollo se enfrenta
a aranceles ponderados medios mas bajos en los mercados de los paises desarrollados que en los
de los paises en desarrollo, aunque €stos y los PMA deben hacer frente a aranceles mas altos en
los paises desarrollados que en el comercio entre los propios paises en desarrollo. Este "sesgo
arancelario" del que son victimas los paises en desarrollo registro una tendencia decreciente en
los ultimos afios. Los productos que se cuentan entre las 20 exportaciones principales de los
paises en desarrollo a los desarrollados en 2004 también se cuentan entre los que estaban
relativamente menos protegidos en 1990. La gran excepcion son los textiles y las prendas de
vestir, asi como el calzado.

12.  Algunas de las importaciones mas destacadas de los paises desarrollados provenientes de
los PMA estaban todavia sometidas a aranceles relativamente altos en 2004. Por ejemplo, para
los 20 productos principales en el codigo de cuatro digitos del Sistema Armonizado en términos
de valor en 2004, en los mercados de los paises desarrollados 9 de ellos estaban sometidos a
aranceles ponderados altos superiores al 7,5%, 6 de los cuales eran de dos digitos. En algunos
casos, el arancel maximo llegaba a 90%. Los textiles y las prendas de vestir son las categorias
de productos sometidas a aranceles altos. En 2004 los aranceles sobre muchas de las
importaciones mas importantes de los paises en desarrollo provenientes de los PMA eran atin
relativamente altos.

13. Laprogresividad arancelaria sigue siendo para los paises en desarrollo un motivo de
preocupacion que debe tenerse en cuenta al evaluar las posibles ventajas que el comercio puede
reportar al desarrollo. Este efecto es especialmente evidente para las importaciones de los PMA
(véase el anexo estadistico, cuadros 7 y 8).

14. Por ejemplo, en el caso del algodon y los textiles, los datos indican claramente que los
aranceles de los paises desarrollados aumentan con el nivel de elaboracion de las importaciones
de los paises en desarrollo. Los niveles arancelarios disminuyeron levemente entre 1990 y 2004.
En el caso de los textiles en particular, las normas de origen sumamente estrictas también deben
tomarse en cuenta para entender a fondo las condiciones de acceso a los mercados que rigen para
los paises en desarrollo. Aunque el comercio del algodon y los textiles entre estos paises
también se caracterizo por una progresividad arancelaria todo a lo largo de los afios noventa, los
datos de 2004 muestran una cierta degresividad, por lo menos cuando se toman en cuenta los
derechos arancelarios medios ponderados efectivos en el comercio de textiles.

Recuadro 1

Acceso a los mercados en etapa posterior al Acuerdo
sobre los Textiles y el Vestido

El Acuerdo sobre los Textiles y el Vestido de la OMC expir6 el 1° de enero de 2005
y quedaron abolidos todos los contingentes pendientes. El Acuerdo contenia un
mecanismo para liberalizar progresivamente los productos sujetos a limitaciones a fin de
amortiguar los efectos de la eliminacién de los contingentes, pero los paises que aplicaban
las limitaciones prefirieron aplazar la supresion de una gran parte de ellos, liberalizando asi
la mayoria de los productos limitados el 1° de enero de 2005.
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Los hechos ocurridos con posterioridad al periodo de vigencia del Acuerdo reflejan
una situacion poco clara. Se prevé que los ajustes de la etapa posterior al Acuerdo llevaran
varios afios y que deberan vigilarse detenidamente las tendencias. La expiracion del
Acuerdo podria tener repercusiones especialmente graves para los paises que no han
diversificado sus actividades econdomicas. La comunidad internacional y los donantes
bilaterales deberian dar prioridad a la ayuda adecuada para los ajustes, sobre todo los
destinados a diversificar las actividades econdmicas y favorecer la capacidad de oferta.

Las mejoras en la eficacia de los esquemas del SGP podrian mitigar los efectos
adversos que se observan como resultado de la expiracion del Acuerdo. Las iniciativas
adoptadas por la UE y los Estados Unidos son importantes, pero sigue habiendo problemas
con los mencionados esquemas debido a las normas de origen dificiles de aplicar, una
condicionalidad dificil, la incertidumbre respecto de los beneficios y la cobertura desigual
de productos y paises. Hay que solucionar estos problemas para mejorar la eficacia de los
esquemas del SGP. Al respecto, la propuesta de los PMA en las negociaciones de Doha de
hacer extensivo el acceso a los mercados libres de derechos y de contingentes a todos los
productos de esos paises y reforzar los compromisos vigentes podria ser de gran ayuda
para mejorar los esquemas actuales, asi como mitigar los efectos de la etapa posterior al
Acuerdo en los PMA.

Los textiles y el vestido estan ahora plenamente integrados en las normas y
disciplinas habituales de la OMC, pero en la etapa posterior al Acuerdo el legado del
proteccionismo se mantiene, tal como lo demuestra la reimposicion de contingentes por
la UE y los Estados Unidos para los productos textiles de China. Algunos paises de
la OMC han pedido que se cree lo que pareceria ser un sistema de comercio dirigido para
los textiles y el vestido a fin de asegurar la estabilidad de los precios y las partes de
mercado. Es inevitable que la expiracion del Acuerdo traiga aparejados ajustes en algunos
paises, y existe la posibilidad de que algunos de ellos recurran a medidas proteccionistas.
Es fundamental asegurar que el comercio internacional de textiles y prendas de vestir no
caiga otra vez en el proteccionismo del pasado.

C. Cuestiones de acceso a los mercados en la Ronda de Doha

15. Las cuestiones de acceso a los mercados para los productos agricolas y no agricolas son
pilares fundamentales de las negociaciones comerciales multilaterales de la Ronda de Doha.

Se preveia que estas negociaciones ayudarian a lograr una apertura substancial e importante de
los mercados para los paises en desarrollo, y en particular los PMA, pero los resultados de la
sexta Conferencia Ministerial de la OMC celebrada en la Region Administrativa Especial de
Hong Kong (China) (13 a 18 de diciembre de 2005) demuestran que alin no se ha alcanzado este
objetivo®. En el recuadro .2 figura una breve resefia de la situacion en estas esferas de
negociacion.

2 Programa de trabajo de Doha, Declaracion Ministerial adoptada el 18 de diciembre de 2005,
WWT/MIN(05)/DEC, 22 de diciembre de 2005.
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Recuadro 2

Ronda de Doha. Acceso a los mercados para los productos
agricolas y no agricolas

En la Declaracion Ministerial adoptada por la sexta Conferencia Ministerial de
Hong Kong, los ministros convinieron en establecer modalidades de negociacion plenas
para el acceso a los mercados para la agricultura y los productos no agricolas a mas tardar
el 30 de abril de 2006, asi como proyectos de listas globales basados en estas modalidades
a mas tardar el 31 de julio de 2006. En la Declaracion Ministerial también se establece que
la Ronda de Doha deberé concluir con éxito en 2006.

El acceso a los mercados para los productos agricolas sigue siendo el menos
avanzado de los pilares de las negociaciones a pesar de las diversas propuestas presentadas
por los participantes en 2005, en particular en la preparacion de la Conferencia Ministerial
y durante sus deliberaciones. No obstante, las posiciones de algunos participantes siguen
siendo muy encontradas.

Las cuestiones cruciales de las negociaciones sobre el acceso a los mercados para los
productos no agricolas (AMNA) giran en torno a la denominada féormula suiza para las
reducciones arancelarias, flexibilidades para los paises en desarrollo a fin de reflejar el
principio de "no reciprocidad plena" y el tratamiento de las lineas arancelarias no
consolidadas. Otros elementos son los aranceles no ad valorem, las BNA, los efectos de
los recortes arancelarios en las preferencias no reciprocas en vigor (erosion de las
preferencias), cuestiones sectoriales y flexibilidades especiales para los PMA vy otros
grupos de paises en desarrollo. A pesar de las negociaciones intensivas y las muchas
propuestas presentadas, los participantes no lograron establecer modalidades de
negociacion plenas.

En cuanto al equilibrio entre la agricultura y el AMNA, la Conferencia Ministerial
también consider6 que era importante promover los objetivos de desarrollo de la Ronda de
Doha mediante un mayor acceso a los mercados para los paises en desarrollo en ambos
sectores. Con tal fin, se decidi6 velar por que hubiese un nivel de ambicion en el acceso a
los mercados para la agricultura y el AMNA comparablemente elevado. Esta ambicion
habia de alcanzarse de una manera equilibrada y proporcionada, compatible con el
principio de trato especial y diferenciado.

II. BARRERAS NO ARANCELARIAS (BNA) Y PREOCUPACIONES
DE LOS PAISES EN DESARROLLO

A. Tendencia al aumento de las BNA

16. Lareduccion de los derechos arancelarios como resultado de ocho rondas de negociaciones
comerciales multilaterales ha aumentado la importancia relativa de las barreras no arancelarias
(BNA) como instrumentos de proteccion y de regulacion del comercio. Sin embargo, no esta
claro qué efectos tienen las BNA en el comercio porque no se cuenta con metodologias comunes
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para clasificarlos y cuantificarlos. También es limitadora la falta de una definiciéon comunmente
aceptada de los BNA. Hoy por hoy, se reconoce cada vez mas que esos cuellos de botella son
parte de los problemas basicos con que se enfrentan los encargados de elaborar las politicas, los
negociadores comerciales y los investigadores.

17. Por otra parte, aunque la calidad de los datos disponibles y de la informacién actualizada
deja que desear, los datos y la informacion actuales sobre las BNA ponen de manifiesto que las
medidas técnicas, como las normas técnicas y la evaluacion de la conformidad, son cada vez
mas frecuentes y se han convertido en problemas apremiantes en el comercio internacional.
Diez afios después de la conclusion de la Ronda Uruguay, y con excepcion de las BNA
importantes y generalmente aplicadas como el antidimping y las medidas compensatorias, las
pruebas y los requisitos de certificacion exigidos por los Estados se han septuplicado®. Aunque
es dificil hacer una estimacion exacta de los efectos que tiene en el comercio internacional el
cumplimiento de los distintos reglamentos y normas técnicos extranjeros, es indudable que
entraia costos elevados para los productores y exportadores. En general, estos gastos provienen
de la traduccion de las normas extranjeras, la contratacion de expertos técnicos para explicar las
normas de otros paises y los ajustes de las instalaciones de produccién a fin de respetar los
requisitos. Ademas, es necesario demostrar que los productos exportados cumplen con las
reglamentaciones extranjeras.

Recuadro 3
Analisis de las BNA por el sistema TRAINS de la UNCTAD

Los esfuerzos iniciales por medir y compilar datos sobre las BNA a nivel multilateral
datan de comienzos de los afios ochenta, cuando la UNCTAD elabor6 una taxonomia de
diferentes tipos de barreras y cred el Sistema de Codificacion de las Medidas de Control
del Comercio (SCMCC), que desde entonces se ha usado para clasificar y codificar toda la
informacion. Los datos de la UNCTAD se han difundido como parte del Sistema de
Analisis e Informacion Comercial (TRAINS) y gobiernos, instituciones de investigacion y
organizaciones no gubernamentales los han usado con mucha frecuencia y han publicado
numerosos articulos basados en ellos.

Segun el sistema TRAINS de la UNCTAD, que compara las BNA anteriores a la
Ronda Uruguay (1994) y posteriores a ella (2004), se observan varias caracteristicas:
las medidas técnicas, asi como las medidas de control de la cantidad asociadas a medidas
técnicas, aumentaron en casi un 30%, mientras que las denominadas "medidas
significativas", cuyo fin es principalmente proteger a los productores locales, se han
reducido de 44,7 a 15,2% en el mismo periodo.

En el grafico 1 se sugiere que las BNA se estan convirtiendo en una importante
herramienta de politica comercial tras la eliminacion gradual o la reduccion significativa
por los miembros de la OMC de las restricciones cuantitativas como resultado de la Ronda
Uruguay y los compromisos del GATT anteriores. El aumento de las medidas técnicas
merece ser objeto de una atencion especial. Esta tendencia implica que las medidas

3 UNCTAD, datos de TRAINS.
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regulatorias probablemente se convertirdn en importantes fuentes de limitacion del
comercio en el futuro. El andlisis del grafico 2 también demuestra una tendencia general
de las BNA a pasar de las medidas significativas a las que no lo son.

Grafico 1
Evolucion del uso de las BNA por categorias amplias, 1994 y 2004
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Grafico 2

Evolucion de los tipos de BNA
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18. Enla Ronda de Doha se utiliza otro criterio: los paises miembros interesados notifican
las BNA conforme a un catdlogo diferente de SCMCC/TRAINS de la UNCTAD. Las
modalidades de negociacion o las formas de abordar la cuestion de las BNA corresponden a
cinco categorias: 1) solucion de diferencias; 2) peticiones y ofertas, bilaterales o

plurilaterales; 3) enfoques verticales o sectoriales; 4) enfoques horizontales o multilaterales;

y 5) arancelizacion de los obstaculos no arancelarios. A fines de noviembre de 2005, alrededor
de 40 de los 148 miembros de la OMC habian sometido unas 250 notificaciones o propuestas
sobre BNA, individualmente o en grupo. De ellas, 78% fueron presentadas por paises en
desarrollo. Los temas de interés principales de las BNA notificadas son: los procedimientos
aduaneros y administrativos de entrada (32,5%), los obstaculos técnicos al comercio (21,9%) y
las limitaciones especificas, como por ejemplo las prescripciones en materia de marcado,
etiquetado y embalaje y limitacion de las exportaciones (25%). Si las BNA notificadas se
clasifican por sectores, los cinco mas importantes son: productos quimicos (11,5%), maquinas y
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equipos (9,2%), textiles y prendas de vestir (9,2%), automdviles y repuestos (7,3%) y pescado y
productos pesqueros (6,1%)4.

Recuadro 4

Las BNA en el sector de la electronica. El caso de
las exigencias ambientales

Las inquietudes que despiertan los problemas ambientales y sanitarios relacionados
con el volumen creciente de residuos de aparatos eléctricos y electronicos han dado origen
a importantes iniciativas de politica ambiental, tal como queda reflejado en la nueva
legislacion exhaustiva promulgada por la Unién Europea, Suiza y el Japon. Dichas
iniciativas dan mas importancia a la prevencion, la reutilizacion, el reciclaje y la
recuperacion de los desechos de dichos aparatos mediante la aplicacion del principio de
productor responsable. También se estan tramitando leyes en algunos Estados de los
Estados Unidos (por ejemplo, California) y en el Canada.

La gestion de la cadena de suministro globalizada es fundamental para el ajuste a las
nuevas normas ambientales. Las pequefias y medianas empresas deben adaptarse a las
exigencias establecidas por las cadenas mundiales de suministro a riesgo de quedar
excluidas de la lista de proveedores de insumos. Algunas de las cuestiones esenciales en
este sentido son el conocimiento de estas nuevas normas ambientales por los diferentes
segmentos del sector de los aparatos eléctricos y electronicos en los paises de rapida
industrializacion, la cooperacion para el intercambio de informacion y las consultas entre
los paises desarrollados y en desarrollo y los métodos de ajuste aplicados en los paises en
desarrollo interesados. En el proceso de elaboracion de nuevas normas ambientales se
deberian intensificar los esfuerzos por determinar las posibles consecuencias para el acceso
a los mercados por los paises en desarrollo, asi como entablar un didlogo mas activo con
estos paises. Asi, los gobiernos y las empresas de los paises en desarrollo podrian
adaptarse a tiempo a las exigencias ambientales externas. El Grupo Consultivo sobre las
Exigencias Ambientales y el Acceso a los Mercados para los Paises en Desarrollo y otras
iniciativas pueden ser de utilidad en este sentido.

Fuente: UNCTAD.

19. Los resultados de las encuestas de la OCDE (en el periodo 1995-2005) realizadas entre
empresas de varios paises desarrollados y en desarrollo indican que las industrias basadas en los
recursos naturales, como por ejemplo el sector agricola y alimentario, la mineria y los textiles,

4 Grupo de Negociacion sobre el Acceso a los Mercados, Recapitulacion de las Propuestas
Presentadas. Obstaculos no Arancelarios, documento de la OMC TN/MA/9/Rev.1 de 29 de
octubre de 2004 y trabajo (04)/62/Rev.7, de 22 de noviembre de 2005.

> OCDE (2003). Overview of Non-Tariff Barriers: F indings from Existing Business Surveys,
TD/TC/WP(2002)38/FINAL, Paris.
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son las mas afectadas por las BNA en proporcion a sus volumenes de exportacion. También es
importante sefalar que esas quejas se asocian a menudo con practicas discriminatorias 0 normas
no adecuadas, mientras que se suelen mencionar demoras y obstrucciones en las aduanas y los
procedimientos de certificacion. Asi pues, las seis BNA mencionadas con mayor frecuencia en
las encuestas realizadas en los paises en desarrollo, es decir en paises de América Latina
(Argentina, Bolivia, Brasil, Chile, Colombia, Paraguay, Uruguay), en la region de Asia-Pacifico,
incluidas China y Corea, y en el Mercado Comun del Africa Meridional y Oriental
(MECAFMO), fueron las siguientes: 1) medidas técnicas (barreras técnicas al comercio y
normas sanitarias y fitosanitarias); 2) reglas y procedimientos aduaneros; 3) restricciones al
acceso a los mercados vinculadas con la competencia ("barreras de entrada"); 4) licencias de
importacion; 5) subvenciones; y 6) instrumentos de proteccion comercial (antidimping,
derechos compensatorios y salvaguardias).

20. Diez afios después de la Ronda Uruguay de negociaciones comerciales multilaterales y de
la aplicacion de los acuerdos de la OMC, en particular el Acuerdo sobre Obstaculos Técnicos al
Comercio y el Acuerdo sobre Medidas Sanitarias y Fitosanitarias, ha surgido un nuevo entorno
mas estricto para los productos de alta tecnologia y para las exportaciones de productos
intensivos en trabajo y de bajo valor afiadido tales como juguetes, articulos electronicos de
consumo, alimentos y productos agropecuarios, en que se hace hincapié en las BNA®. Esta
tendencia afecta a la gama entera de exportaciones de los paises en desarrollo. En relacion con
esto parece indispensable adoptar las siguientes medidas de politica: 1) asociar a los paises en
desarrollo a la elaboracion de las normas con objeto de que puedan participar mas plenamente en
el comercio mundial (tema que figura ya en la agenda de las cuestiones de aplicacion en el
contexto de la Ronda de Doha); 2) proporcionar a los paises en desarrollo informacion
sistematica y ofrecerles actividades de formacidn y recursos en una escala mucho mayor sobre
una base regular y previsible para que puedan cumplir con las nuevas normas y reglamentos que
regulan sus exportaciones; y 3) adoptar un criterio equilibrado para someter a cierta disciplina la
arbitrariedad y la discrecion en la utilizacion de dichas barreras.

B. Las BNA vy los paises en desarrollo

21. Las BNA que son motivo de preocupacion para los paises en desarrollo pueden resumirse
de la siguiente manera. Primero, en su acceso y entrada a los mercados de los paises
desarrollados, las medidas técnicas y de control de precios representan las principales
inquietudes de los paises en desarrollo. Segundo, en el comercio entre paises en desarrollo, se
cuentan entre los obstaculos al comercio los procedimientos aduaneros y administrativos de
entrada, las medidas paraarancelarias (por ejemplo, recargos sobre las importaciones y otros
gravamenes) y demds medidas regulatorias que afectan a la infraestructura, la proteccion de los
derechos de propiedad intelectual y las instituciones. Tercero, los productos cuya exportacion
interesa a los paises en desarrollo, como los productos de la pesca, los aparatos eléctricos, los
productos farmacéuticos y los textiles, se ven mas afectados que otros sectores por las BNA.

6 Para mayores detalles, véase UNCTAD, Reunién de Expertos sobre metodologias,
clasificaciones y cuantificacion de las barreras no arancelarias y sus efectos en el desarrollo,
TD/B/COM.1/EM.27/2, de 23 de junio de 2005, y TD/B/COM.1/EM.27/3, de 8 de noviembre
de 2005.
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22. En particular, el aumento de las medidas técnicas en los paises desarrollados afiade un
costo adicional y cargas innecesarias al acceso de las empresas de los paises en desarrollo a los
mercados internacionales. Por ejemplo, desde comienzos de los afios noventa, los paises
desarrollados han hecho mas estrictas las normas sobre tecnologia de la informacion y las
telecomunicaciones a fin de dar proteccion y seguridad a los consumidores. La normalizacion de
los productos de alta tecnologia es ahora mas rapida y mas compleja debido a la veloz
innovacion tecnoldgica. Por otra parte, en muchos paises desarrollados, las politicas regulatorias
dan prioridad a la proteccidén del medio ambiente, la salud y la seguridad. Algunos de estos
paises suelen imponer en sus mercados internos normas mas estrictas que las internacionales en
vigor. Aunque estas reglamentaciones pueden permitir alcanzar objetivos legitimos desde el
punto de vista juridico, desde el punto de vista comercial son més onerosas de lo necesario para
los paises en desarrollo sobre una base de facto’. Se estima que por lo menos el 10% de las
pérdidas de exportacion de todos los paises en desarrollo proviene de medidas sanitarias y
fitosanitarias y de obstaculos técnicos al comercio. Por ejemplo, se cree que las exportaciones de
banano de Africa podrian aumentar en 140 millones de dolares por afio si, en lugar de usar sus
propias normas, la Unidén Europea aplicase las normas internacionales sobre la rastreabilidad y
las normas sobre residuos de pesticidas®.

23. Otra importante tarea serd garantizar que las normas multilaterales de la OMC no limiten la
capacidad de los paises de alcanzar sus objetivos reguladores, esto es, separar lo que es
regulacion legitima del abuso proteccionista. Las negociaciones en la OMC sobre las politicas
de fronteras adentro, incluidas las BNA, han resultado més complejas que las conversaciones
tradicionales sobre el acceso a los mercados porque es mucho mas dificil intercambiar
"concesiones". De aqui que en esas negociaciones se tienda a poner el énfasis en determinar las
normas concretas que se deberian adoptar en la OMC o en los acuerdos de libre comercio
regionales, en los que la calidad y el equilibrio de las normas son absolutamente fundamentales.
Para los paises en desarrollo es esencial que los resultados a que se llegue sobre las BNA al
término de la Ronda de Doha (en particular en el grupo de negociacion sobre el AMNA y en
otros 6rganos de negociacion) sean a la vez ambiciosos y comercialmente viables para sus
exportaciones. La otra gran cuestion es que las normas sobre las BNA en los cada vez mas
frecuentes acuerdos de libre comercio (Norte-Sur y Sur-Sur) sean coherentes y compatibles con
las normas y disciplinas multilaterales de la OMC.

24. Otra cuestion es que el analisis de las BNA debe ser mas preciso y fiable. Es necesario
cuantificar las barreras para evaluar su efecto en las corrientes comerciales, para lo cual existen
diferentes metodologias, como por ejemplo las medidas relacionadas con la frecuencia y la
cobertura, la comparacion de precios y el efecto de los volimenes. Las mediciones de frecuencia
y cobertura no dan el efecto directo del precio, pero pueden usarse para construir medidas sobre
el carécter restrictivo del comercio a fin de recuperar los efectos cuantitativos y de los precios.
No obstante, estos efectos podrian obtenerse s6lo en un nivel agregado que puede ocultar la
posible incidencia variable de las BNA. Las medidas de comparacion de precios permitirian

7 En este caso, de facto significa que las medidas técnicas cumplen con las normas
internacionales, pero su cumplimiento acarrea gastos mayores.

8 J.S. Wilson y V. O. Abiola (ed.), Standards and Global Trade - A Voice for Africa, Banco
Mundial, 2003.
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recuperar facilmente los denominados equivalentes ad valorem, aunque son muy dificiles de
obtener por falta de los datos correspondientes. Ademads, aunque se contara con ellas, estas
medidas no permiten aislar las repercusiones de un tipo particular de BNA. Una caracteristica
importante de estas barreras es la dificultad en estos momentos de justificar su utilizacién como
medida discriminatoria o de proteccion por razones legales.

25. Por otra parte, un entorno legal y regulador propicio en los paises en desarrollo es esencial
para mantener la participacion de sus empresas nacionales en los mercados internacionales y
aumentar su competitividad. Uno de los aspectos mas fundamentales para muchos paises en
desarrollo es la cuestion de las normas y reglamentaciones sobre los productos.

La modernizacion de los sistemas de normas, lo que incluye instituciones e infraestructura para
la expedicion de certificaciones y la evaluacion de la conformidad, es esencial para poder operar
en el entorno comercial mundial actual. Poder cumplir con las normas internacionales sobre
calidad, sanidad y seguridad es mas y mas una condicion indispensable para poder competir en
los mercados internacionales y se ha convertido en uno de los factores que mas limitan la
capacidad de muchos exportadores de los paises en desarrollo, y en particular los PMA, de
beneficiarse plenamente de las iniciativas de acceso a los mercados, sobre todo de las
disposiciones de acceso preferencial. Debe fortalecerse y mejorarse considerablemente la
asistencia técnica para aumentar la capacidad de cumplir con las reglamentaciones y normas
técnicas.

26. Se deberia promover y facilitar la participacion de los paises en desarrollo en el
establecimiento de normas internacionales, y en particular en los resultados de la Ronda de
Doha. La promocion de acuerdos de reconocimiento mutuo entre paises desarrollados y paises
en desarrollo, asi como entre paises en desarrollo, también servira para acabar con las fricciones
y diferencias causadas por las diferentes reglamentaciones entre los socios comerciales y ahorrar
a las empresas exportadoras gastos importantes.

III. DETERMINANTES DE LOS RESULTADOS DE EXPORTACION
COMPETITIVOS: PRUEBAS EMPIRICAS

27. (Coémo pueden traducirse las oportunidades de acceso a los mercados en resultados de
exportacion satisfactorios? Las recientes investigaciones empiricas de la secretaria de la
UNCTAD sobre los determinantes de los resultados de exportacion de los paises en desarrollo
resaltan la importancia de los factores de la demanda y la oferta’. Los resultados de exportacion
no pueden deberse solo a la suerte de producir productos por los que hay una gran demanda.

En cambio, es probable que sean fruto de una combinacion de diversos elementos que enmarcan
el entorno productivo y el acceso de los productos de exportacion a los mercados internacionales.
Los determinantes de los resultados de exportacion pueden dividirse entre componentes internos
y externos. Los externos tienen que ver con las condiciones de acceso a los mercados y otros
factores que afectan a la demanda de importaciones. Aparte de las barreras comerciales y la
competencia, el acceso a los mercados extranjeros esta determinado también por el costo del

’ Fugazza, M. (2004). Export Performance and its Determinants: Supply and Demand
Constraints, UNCTAD Policy Issues in International Trade and Commodities N° 26,
UNCTAD/ITCD/TAB/27.
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transporte, y en particular la geografia y la infraestructura fisica. Los factores internos se
refieren a las condiciones de la oferta.

28. La capacidad de oferta también se ve afectada por elementos vinculados con la situacion
fisica que, por ejemplo, pueden afectar el acceso a las materias primas y otros recursos. También
depende del costo de los factores: mano de obra y capital. Ademas de la dotacion de recursos, el
costo de los factores es esencialmente el resultado de la politica econdmica y el entorno
institucional. El acceso a la tecnologia, que es probable que afecte la productividad del sector
externo, también puede ser un determinante importante.

29. A fin de examinar estas cuestiones, la secretaria de la UNCTAD realiz6 un analisis
econométrico con un modelo de corrientes comerciales bilaterales que utiliza técnicas
gravitacionales y se prueba con series de datos que representan el acceso a los mercados
extranjeros y la capacidad de oferta de una muestra de 84 paises. Se observa que en el agregado,
todas las regiones se beneficiaron en diferente medida del aumento de la integracion en la
economia mundial en el periodo comprendido entre 1985 y 2003. La capacidad de oferta de los
paises africanos sufri6 al parecer de graves limitaciones en los dos ultimos decenios, mientras
que su acceso a los mercados extranjeros se ha mantenido en gran medida sin cambios.

30. Los resultados de exportacion de los paises de Asia oriental y el Pacifico se han visto
impulsados por mejoras en la capacidad de oferta y en el acceso a los mercados extranjeros.

El crecimiento de las exportaciones de los paises de Asia meridional pueden explicarse
principalmente por una mayor capacidad de oferta. Se emprendieron nuevas investigaciones
para examinar las posibles relaciones no lineales entre los resultados de exportacion, los factores
de la capacidad de oferta y el acceso a los mercados extranjeros, y se llegd a la conclusion de que
las limitaciones al acceso a los mercados extranjeros son un factor importante de los resultados
de exportacion deficientes.

31. No obstante, los paises con buenos resultados en la segunda mitad de los afios noventa
también tropezaron con mayores limitaciones externas, pero pudieron superarlas. En general, el
aumento de las exportaciones tenderia a acentuar los factores de los precios de produccion, lo
cual a su vez contiene la expansion de las exportaciones. En cuando a los elementos de la
capacidad de oferta, la infraestructura interna de transporte tiene un efecto importante y positivo
en la mejora de los resultados, como también el entorno macroeconémico. La IED es un
determinante significativo en todos los niveles de los resultados de exportacion. La contribucion
de dicha inversion a la formacion de capital se usa para incluir un elemento relacionado con la
tecnologia, posiblemente vinculado a la estructura del sector externo. La conclusion es que

la IED es importante y tiene un efecto positivo en los resultados de exportacion en todos los
niveles.

32. Desde el punto de vista general de las politicas, debe considerarse que el acceso a los
mercados extranjeros y la capacidad de oferta tienen la misma importancia en el proceso de
desarrollo del sector externo. Si se actiia simultaneamente en ambos se impulsan los resultados y
la profundizacion estructural del sector externo. En otras palabras, el acceso a los mercados no
es suficiente para que el comercio resulte beneficioso para el desarrollo, sino que debe ir
acompafado de politicas y estrategias para crear y fortalecer la capacidad de oferta de
exportaciones competitivas. La infraestructura de transportes y la estabilidad macroecondémica
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son elementos importantes de la capacidad de oferta en las primeras etapas del desarrollo del
sector externo.

33. La cooperacion internacional, como por ejemplo una "asistencia para el comercio"
adecuada y de buena calidad, puede ser importante para fortalecer la capacidad de oferta de los
paises en desarrollo, y en particular los PMA, y ayudarlos a adaptarse a las reformas del
comercio.

IV. CREACION DE CAPACIDAD DE OFERTA Y AJUSTE A LA
LIBERALIZACION DEL COMERCIO: EL CONCEPTO
DE "ASISTENCIA PARA EL COMERCIO"

34. Un tema estrechamente relacionado con las cuestiones de la competitividad de los paises
en desarrollo es su capacidad de adaptarse a las conmociones producidas por la liberalizacion del
comercio. Hoy por hoy se reconoce mas generalmente que es indispensable proporcionar a los
paises en desarrollo asistencia a corto y mediano plazo'® para el ajuste a las perturbaciones del
comercio a fin de que puedan facilitar la sostenibilidad econdmica, social y politica de la
liberalizacion del comercio y obtener beneficios financieros y para el desarrollo. El desempleo
estructural es quizas el costo social mas importante del ajuste a las reformas del comercio. Otros
ajustes son la necesidad de reemplazar los ingresos arancelarios a medida que se reduce la
proteccion; las posibles pérdidas de preferencias en los mercados extranjeros cuando se reducen
los derechos NMF en virtud de la liberalizacion multilateral; y la reasignacion intra e
intersectorial de recursos en respuesta a los cambios en los niveles de proteccion.

35. Estos efectos a corto y mediano plazo de la liberalizacion del comercio, que dependen
también del ritmo de las reformas comerciales, afectan directamente al nivel de bienestar de la
poblacion al modificar su acceso a los bienes, servicios, oportunidades y a menudo estilos de
vida tradicionales. Estan en peligro sobre todo los menos aptos a hacer frente a los cambios
inducidos por las reformas comerciales, concretamente los pobres, las mujeres, las personas de
edad y los trabajadores no calificados o con escasa calificaciéon. Lamentablemente, la mayoria
de los paises en desarrollo no cuentan con redes de proteccion social sélidas como seguros de
desempleo, programas de reorientacion profesional, pensiones transferibles, etc. para solucionar
estos problemas. Desde esta perspectiva, la liberalizacion del comercio puede tener algunas
consecuencias serias a corto y mediano plazo para el desarrollo humano, que puede necesitar una
asistencia para el ajuste que vaya mas alla del apoyo a la ejecucion a fin de que puedan hacer
frente a este proceso.

36. Por otra parte, los paises en desarrollo deben poder traducir el aumento del acceso a los
mercados y las mejores condiciones de entrada en exportaciones reales sobre la base de una
capacidad de oferta mayor y diversificada. Entre los elementos de politica mas importantes cabe
mencionar un entorno macroecondomico, regulatorio y financiero estable; el uso estratégico de
politicas complementarias (por ejemplo, politicas comerciales, industriales, financieras y
tecnologicas); el uso bien orientado de politicas sociales; el fortalecimiento de la capacidad de

1% Para un examen pormenorizado de las cuestiones relacionadas con el ajuste, véase Developing
Countries in International Trade, 2005, cap. 3, UNCTAD, 2005.
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las empresas de innovar e integrar la tecnologia para alcanzar una especializacion en bienes y
servicios con mayor valor afiadido; la creacion de redes solidas de empresas, en particular
pequefias y medianas, vinculadas efectivamente a los mercados mundiales; y un mayor acceso a
la informacion especializada, en particular sobre los mercados, y una interaccion acentuada entre
los proveedores y los productores.

37. El analisis de los estudios monograficos por paises' y de los examenes de otras
experiencias sugiere que seria conveniente anticipar esos ajustes de diferentes maneras:
fomentando la inversidn interna y extranjera, en particular mediante leyes e instituciones
favorables al clima de negocios; desarrollando mercados de capital para dar acceso a las
finanzas, especialmente a las PYMES; creando redes de seguridad; introduciendo la
reorientacion profesional y ampliando otros programas de formacion para la obtencion de
aptitudes laborales; facilitando infraestructura fisica, en particular en el sector del transporte;
facilitando el comercio; eliminando la burocracia y ayudando a los paises en desarrollo a cumplir
con las barreras sanitarias y fitosanitarias y los obstaculos técnicos al comercio de los principales
mercados, etc.

38. Sibien los acuerdos comerciales multilaterales del GATT/la OMC tradicionalmente no
abordaban la cuestion del ajuste, que quedaba enteramente librada a las politicas nacionales, este
criterio estd cambiando, tal como lo refleja la iniciativa de "asistencia para el comercio".

Recuadro 5
Iniciativa de asistencia para el comercio

Gana terreno la idea de que los acuerdos de comercio multilaterales deben
complementarse con medidas especificas para tratar del costo del ajuste y la capacidad de
oferta de los PMA y demas paises en desarrollo vulnerables. Una de las ideas mas
recientes es establecer el Fondo de Asistencia para el Comercio, con un caracter
internacional y temporal, a fin de ayudar a los paises en desarrollo a encarar los costos del
ajuste asociados con la ejecucion de las negociaciones de Doha.

Por ejemplo, en su Informe sobre Comercio para el Desarrollo, 2005, el Grupo de
Tareas sobre el Comercio del Proyecto del Milenio de las Naciones Unidas propuso crear
el "Fondo de Asistencia para el Comercio" que tendria un caracter temporal, mientras que
Peter Mandelson, Comisionado de Comercio de la Uniéon Europea, propuso en febrero
de 2005 la creacion de un fondo de ajuste comercial para "ayudar a los pobres a comerciar
mas eficazmente y mitigar los costos sociales del ajuste". Otras ideas analogas se
contemplaron en el informe de la Comision sobre Africa del Gobierno del Reino Unido, al
que siguid el compromiso para Africa de la Cumbre del Grupo de los Ocho celebrada en
Gleneagles en 2005 y el anuncio por los ministros de finanzas del Grupo de los Siete a

"' Los estudios monogréficos por paises encargados por la UNCTAD se referian a Bangladesh, el
Brasil, Bulgaria, Filipinas, la India, Jamaica, Malawi y Zambia. Se eligieron estos paises porque
son una muestra representativa de diferentes regiones, tamafios y estados de desarrollo, asi como
de disponibilidad de datos. Los borradores pueden consultarse en el sitio web de la UNCTAD,
www.unctad.org/tab.
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comienzos de diciembre de 2005 de que se aumentaria el gasto en asistencia para el
comercio a 4.000 millones de dolares.

En la Declaracion Ministerial de Hong Kong de 18 de diciembre de 2005 se
reconocid que la ayuda para el comercio deberia tener el objetivo de ayudar a los paises en
desarrollo, en particular a los PMA, a crear la capacidad de oferta y la infraestructura
relacionada con el comercio que necesitaban para poder aplicar los Acuerdos de la OMC y
beneficiarse de ellos y, mas en general, para aumentar su comercio. También se subrayo
que la ayuda para el comercio no podia sustituir a los beneficios para el desarrollo que
resultarian de una conclusion fructifera de la Ronda de Doha, en particular en materia de
acceso a los mercados. No obstante, podria ser un valioso complemento de dichas
negociaciones.

V. CONCLUSIONES

39. Las cuestiones del acceso a los mercados, la entrada en el mercado y la competitividad
deben verse en ultima instancia en el contexto general de la funcidén del comercio y su
liberalizacion en las politicas de desarrollo. Si bien la liberalizacion del comercio ha sido un
elemento esencial de las estrategias de desarrollo en los ultimos 20 afios y se estima que una
mayor liberalizacién como consecuencia de las negociaciones de la OMC traera aparejados
considerables beneficios a largo plazo, habra que hacer frente a diversos problemas. Algunos de
ellos son los ajustes a corto plazo y las pérdidas en concepto de aranceles en los paises en
desarrollo, una reduccion del acceso preferencial a los mercados principales, la renuncia a los
aranceles y otros incentivos con fines de desarrollo en presencia de externalidades positivas y la
cuestion fundamental de como pueden fomentar los paises en desarrollo su capacidad de
produccion y su oferta de exportaciones a fin de aprovechar nuevas aperturas del mercado.

En vista de estos problemas, y habida cuenta de los beneficios que podrian reportar las
negociaciones comerciales, la atencion se centra ahora en la idea de la asistencia para el
comercio, que podria ayudar a los paises en desarrollo a aplicar todo nuevo compromiso de
liberalizacion y crear una capacidad de oferta.

40. Lareduccion de los aranceles tras ocho rondas de negociaciones comerciales multilaterales
ha resaltado la importancia relativa de las BNA como instrumentos de proteccion y regulacion.
Esta tendencia afecta a la gama entera de exportaciones de los paises en desarrollo. En relacion
con esto tres medidas de politica comercial parecen indispensables: 1) asociar a los paises en
desarrollo a la elaboracion de las normas con objeto de que puedan participar mas plenamente en
el comercio mundial; 2) proporcionar a los paises en desarrollo informacion sistematica y
ofrecerles actividades de formacion y recursos en una escala mucho mayor sobre una base
regular y previsible para que puedan cumplir con las nuevas normas y reglamentos que regulan
sus exportaciones; y 3) adoptar un criterio equilibrado para someter a cierta disciplina la
arbitrariedad y la discrecion en la utilizacion de dichas barreras.

41. La corriente de pensamiento que favorece una méaxima liberalizacion se ha visto atacada
por varios problemas. Por ejemplo, las experiencias de los paises en desarrollo, y en particular
los de Asia oriental, sefialan que en todo momento los criterios "estratégicos" y mas graduales
son adecuados para las reformas del comercio y las politicas comerciales que se centran en la
combinacion y coordinacion de la liberalizacion del comercio y una politica, industrial y de
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inversiones. También se reconoce mas y mas que las circunstancias concretas que vive un pais
determinado pueden tener una importancia crucial y deben tenerse en cuenta, sobre todo en el
caso de las pequenias economias y los PMA. Las formulas uniformes no sirven. Por ejemplo, la
vulnerabilidad financiera de los paises en desarrollo, la magnitud de las deudas externas en
muchos de ellos, su dependencia de los productos basicos y su limitada capacidad de oferta son
algunos de los factores importantes que pueden reducir o contrarrestar los beneficios de una
politica de comercio liberal. Ademas, la situacion de sus instituciones juridicas, econdmicas y
sociales y su capacidad de utilizar una politica comercial mas abierta para obtener ventajas en
términos de desarrollo l6gicamente debe ser objeto de atencion y analisis antes de poner en
marcha las politicas de liberalizacion. El nuevo Indice de comercio y desarrollo'? brinda algunas
indicaciones sobre el tipo de medidas que se necesitan para lograr resultados satisfactorios en el
comercio y el desarrollo.

12 Para un examen mas a fondo del Indice de comercio y desarrollo, véase Developing Countries
in International Trade 2005, cap. I, UNCTAD (2005).



ANEXO ESTADISTICO

Cuadro 1

Importaciones de algunos sectores de productos provenientes de paises en desarrollo y PMA

(En millones de doélares)

Paises en desarrollo

Paises menos adelantados

2 1990 1995 2000 2004 1990 1995 2000 2004
% Sector de productos £ £S £ £< £S £ £< £
§ Valor E = Valor g E Valor E ] Valor g = Valor E E Valor E = Valor g = Valor E =
£: £:= £: = £ £z = £z
~ 3 ~ 3 ~ 3 ~ 3 ~ 3 ~ 3 ~ 3 ~ 3
Importaciones totales 569.215 825.732 1.298.406 1.841.389 14.103,1 14.177 4 23.508,4 34.279,2
Productos alimenticios y animales vivos 57.161 10,0 78.392 9,5 77.905 6,0 103.294 5,6 2.219,1 15,7 3.127,7 22,1 2.647,4 11,3 3.148,5 9,2
- Pescado 9.038 1,6 23.064 2,8 25.174 1,9 29.915 1,6 4448 3,2 1.302,0 9,2 1.466,7 6,2 1.837,7 5,4
Combustibles y lubricantes minerales 162.716] 28,6 136.380] 16,5 244.565 18,8 342.116 18,6 4.184,5 29,7 3.654,3 25,8 6.228.,5 26,5 10.934,4 31,9
_§ Productos quimicos, n.e.p. 13.297 2,3 23.147 2,8 34.818 2,7 59.743 32 284,6 2,0 208,8 1,5 208.,2 0,9 3482 1,0
% - Productos famacéuticos 175 0,0 520 0,1 1.038 0,1 2.916,6 0,2 0,1 0,0 1,1 0,0 2,8 0,0 13,4 0,0
§ Articulos manufacturados 67.326 11,8 93.174] 11,3 136.808 10,5 210.583 11,4 2.062.,9 14,6 1.342,3 9,5 2.939,2 12,5 3.319,0 9,7
§ Magquinaria y equipo de transporte 99.593 17,5] 237.869| 28,8 451.199 34,8 637.019 34,6 1.206,4 8,6 239.6 1,7 683,1 2,9 903,7 2,6
% - Manufacturas no especializadas 84.539 14,9 131.522] 159 199.635 15,4 306.995 16,7 1.879,1 13,3 891,2 6,3 3.131,4 13,3 2.560,4 7,5
& |- Manufacturas especializadas 88.067 15,5] 201.919| 24,5 357.241 27,5 510.985 27,8 415,1 2,9 365,4 2,6 4189 1,8 560,5 1,6
- Articulos electrénicos y eléctricos 70.866 12,4 186.141] 22,5 343.880 26,5 471.426 25,6 61,4 0,4 88,3 0,6 127,6 0,5 90,4 0,3
- Repuestos y accesorios de vehiculos
automotores 816 0,1 5.618 0,7 11.067 0,9 19.279 1,0 0,1 0,0 0,5 0,0 1,4 0,0 2,6 0,0
- Textiles 77.417 13,6 116.312] 14,1 156.506 12,1 202.109 11,0 2.009,3 14,2 3.936,4 27,8 8.954,4 38,1 13.221,9 38,6
Importaciones totales 134.828 515.674 778.976 1.166.060 3.438,6 7.331,4 13.379,0 20.473,5
Productos alimenticios y animales vivos 10.316 7,7 31.630 6,1 39.922 5,1 45902 3,9 707,6 20,6 1.399,2 19,1 1.521,8 11,4 1.411,6 6,9
- Pescado 1.162 0,9 4.505 0,9 5911 0,8 6.883 0,6 72,6 2,1 370,4 5,1 448,0 33 359.,6 1,8
Combustibles y lubricantes minerales 44.669 33,1 77.403 15,0 152.116 19,5 206.973 17,7 538,1 15,6 2.003,0 27,3 7.693,7 57,5 13.414,9 65,5
% Productos quimicos, n.e.p. 9.181 6,8 43.802 8,5 64.743 8,3 100.664 8,6 132,9 3,9 210,2 2,9 263,7 2,0 3773 1,8
E - Productos famacéuticos 288 0,2 1.628 0,3 3.150 0,4 3.981 0,3 0,3 0,0 10,0 0,1 29,1 0,2 25,1 0,1
é Articulos manufacturados 22.675 16,8] 104.567] 203 124.074 15,9 163.045 14,0 697,1 20,3 1.277,6 17,4 1.032,6 7,7 1.391,9 6,8
E Maquinaria y equipo de transporte 26.232 19,5 148.454 28,8 263.108 33,8 446.104 38,3 326,6 9,5 147,0 2,0 351,2 2,6 265,6 1,3
% - Manufacturas no especializadas 22.192 16,5 112.655 21,8 128.223 16,5 153.180 13,1 477,8 13,9 557,0 7,6 774,1 5,8 877,9 4,3
= F Manufacturas especializadas 30.410] 22,6 170.456] 33,1 286.081 36,7 502.916 43,1 178,9 5,2 257,4 3,5 3549 2,7 478.,5 2,3
- Articulos electronicos y eléctricos 17.700 13,1 106.646 20,7 209.758 26,9 366.938 31,5 18,8 0,5 30,2 0,4 67,2 0,5 55,6 0,3
- Repuestos y accesorios de vehiculos
automotores 305 0,2 2.553 0,5 3.444 0,4 6.543 0,6 0,4 0,0 2,4 0,0 3,7 0,0 2,3 0,0
- Textiles 10.984 8,1 63.603] 12,3 73.588 9,4 76.889 6,6 468,2 13,6 981,8 13,4 1.161,8 8,7 1.688,4 8,2

Fuente: Base de datos COMTRADE de la Division de Estadistica de las Naciones Unidas.
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Cuadro 2

o
Condiciones de acceso a los mercados para los paises en desarrollo por algunos sectores de productos (derechos efectivamente aplicados) 0%~ S
]
5 @
1990 1995 2000 2004 & B
N
@ ~_~ w ~_~ @ _~ w _~ @ N O
S - S 3 == - S sl 2= - S Q ) - S 3 ==
3 2R P R R I EN R R N R <
g Sector de productos R NN R R AR R - R LD R - - E AR —
- Se| E5|sE|E23|Es|E5|sE|EE|Ee|E5|55| 53| 62|55 |55|52% N
=3 | EE |72 ss|=2|=F|%g| 2 |eF =57 ¢ ss|=5 |~ (°¢ IS @
(=3 = - (=3 = - (=3 = - (=4 = -
2 g 2 g 2 g . g
Productos alimenticios y animales vivos 4,80 4,19 80 12,1 7,16 4,131 427 11,5 2,541 3,12 238 6,3 2,68 2,98 162 6,0
- Pescado 3,10 3,82 35 2,4 3,40 3,73 110 0,9 1,44 2,63 110 0,7 1,52 2,47 35 0,3
Combustibles y lubricantes minerales 2,52 3,74 20 1,0 0,99 0,58 12 0,0 0,45 0,53 8 0,0 0,71 0,45 13 0,0,
» |Productos quimicos, n.e.p. 2,63 2,73 75 3,1 2,27 1,84 50 2,4 1,47 1,34 495 0,2 1,55 1,55 58 0,2
=]
E - Productos farmacéuticos 2,20 1,13 16 1,3 0,70 0,21 20 0,5 0,11} 0,06 30 0,1 0,40 0,05 12 0,0
g Articulos manufacturados 4,47 3,11 60 4,0 5,26 3,00 90 8,1 3,64 232 90 4,1 3,56 2,22 90 1,8
<
§ Magquinaria y equipo de transporte 2,39 2,51 41 1,1 1,88 1,22 47 0,5 1,20 0,44 90 0,2 1,37 0,54 35 0,2
$ |- Manufacturas no especializadas 3,96 4,05 90 3,1 4,70 2,89 90 6,8 3,21 2,08 110 3.3 3,27 2,00 100 1,6
& |- Manufacturas especializadas 2,43 2,46 45 1,6 2,32 1,34] 1500 1,0 1,19] 048 495 0,2 1,31 0,56 58 0,1
- Articulos electronicos y eléctricos 2,70 2,49 35 1,9 2,16 0,86 35 0,8 1,08] 0,26 60 0,2 1,13 0,34 35 0,0
- Repuestos y accesorios de vehiculos
automotores 0,87 1,71 10 0,0 1,65 0,91 28 0,6] 225] 042 28 0,4 2,63 0,56 18 1,0
- Textiles 10,64 10,71 93 18,2 12,15 9,76 90 27,4 1041] 8,97 90 20,9 9,51 9,28 90 17,0
Productos alimenticios y animales vivos 26,49 20,59 200 62,91 16,94] 11,64 100 41,2 17,82] 15,34 400 38,8 12,20 10,601 210 30,8
- Pescado 23,39 22,88 100 61,8 17,67] 18,731 70,0 42,31 19,71] 21,40 105 47,6 9,72 7,46 50 22,4
Combustibles y lubricantes minerales 9,92 4,75 70 6,2] 10,58 7,31 80 10,1 8,831 5,82 279 13,8 6,45 2,55 233 10,4
- Productos quimicos, n.e.p. 23,52] 24,85 150 43.4| 12,71 10,80] 100 11,6] 10,53] 10,27] 210 21,0 8,07 7,59 182 20,6
% - Productos farmacéuticos 18,87 14,50 60 36,1 8,25 6,68 65 40| 6,88] 6,48 50 19,3 5,00 4,03] 100 16,2
E
g Articulos manufacturados 28,84 24,12 300 53,4 15,95 1048 80 35,01 15,00 12,86 220 36,7 11,36 8,97 100 30,9
<
g Magquinaria y equipo de transporte 22,32 17,98 250 438 1291 6,98] 265 23,6] 11,58] 9,42 225 26,3 8,29 3,92 200 21,9
$ |- Manufacturas no especializadas 29,77 22,99 300 56,8] 16,68 11,38] 105 38,5 15,71| 14,14 220 38,8 11,92 10,09 105 33,2
& |- Manufacturas especializadas 21,90 20,76] 250 43,1 12,48 7,50 105 18,4] 10,86] 9,30 210 23,4 7,95 4,94 182 20,3
- Articulos electronicos y eléctricos 26,54 18,96] 200 50,9] 14,50 5,42 100 26,8 12,88] 7,45 180 29,7 9,32 2,50 70 23,9
- Repuestos y accesorios de vehiculos
automotores 30,89 31,04 100 63,8] 17,55 10,68] 100 23,9] 16,29] 19,03 125 359 12,00 11,64] 200 28,4
- Textiles 33,25 25,30 300 56,8] 18,65 11,83] 100 51,3| 18,44| 17,55 220 52,6 14,09 13,78 100 42,0

Fuente: UNCTAD, base de datos TRAINS.



Cuadro 3

Condiciones de acceso a los mercados para los paises menos adelantados por algunos sectores de productos (derechos efectivamente aplicados)

1990 1995 2000 2004
g - S| =] &2 - S| =2 g = - Sl = g = - S =l £=
§ Sector de productos % i« % ?g % §’ § .g g 'é § % ..E % § é _g g % §’ % -?g % § <§ .g g % § % ?é % § <§ .g :-;
= S |55|z5|2s2 |55 |55 |s5|2cz2|E=|EE(s5|222|5=|55(|55(&8¢:%3
EE|EE|RE|CEs|£E|ce|fE| s |£5(€2|°E|Es|€E|£E|fE[ 8
2 E~ =S E~ =S E~ 2 E-
Productos alimenticios y animales vivos 2,47 2,73 70 5,0 3,80 2,83 282 3,6 1,20 1,30 40 2,2 0,83 0,42 50 3,0
- Pescado 3,07 4,50 25 2,1 3,24 4,12 100 0,4] 1,33 1,74 25 0,1 0,91 0,54 15 0,0
Combustibles y lubricantes minerales 1,58 1,28 10 0,0 1,00 0,97 10 0,0 0,09 0,01 8 0,0 0,00 0,00 0 0,0
. |Productos quimicos, n.e.p. 1,60 2,85 75 33 0,81 0,07 30 1,0 0,55 0,19 30 0,3 0,32 0,00 12 0,0
E‘ - Productos farmacéuticos 0,00 0,00 0 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0 1,88 6,06 30 7,7 0,00 0,00 0 0,0
g Articulos manufacturados 2,79 0,44 60 3,5 4,35 0,92 90 8,1 2,75 2,07 60 4,3 1,97 2,01 90 2,1
4

é Maquinaria y equipo de transporte 0,92 0,10 35 1,6 0,76 0,32 35 1,2 0,30 1,46 10 0,0 0,28 0,02 35 0,3
§ - Manufacturas no especializadas 2,23 0,98 90 34 3,03 1,76 90 541 2,08 1,86 90 3,3 1,37 2,56 100 1,2
P Manufacturas especializadas 0,95 0,45 35 1,9 0,73 0,12 35 1,5 0,37 2,73 30 0,1 0,27 0,02 35 0,4
- Articulos electronicos y eléctricos 1,28 0,11 35 2,3 0,60 0,29 35 1,1 0,26 5,24 10 0,0 0,14 0,02 35 0,1

- Repuestos y accesorios de vehiculos
automotores 0,00 0,00 0 0,0 1,28 0,75 28 3,5 1,42 1,04 10 0,0 0,39 0,07 10 0,0
- Textiles 10,85] 11,26 93 21,7\ 12,54] 11,88 90 31,11 10,32| 11,87 90 28,1 6,28] 10,01 90 15,4
Productos alimenticios y animales vivos 25,84 26,62 200 37,31 22,69] 20,84 100 48,5 18,80] 15,37 175 39,01 15,36] 19,56 160 42,6
- Pescado 29,16 46,11 55 48,5 20,79] 26,41 70 40,8] 21,94] 29,32 100 61,11 11,22 6,69 43 354
Combustibles y lubricantes minerales 8,02 0,52 40 32 13,09 5,00 70 13,5] 14,66 4,85 279 23,3 5,95 0,35 40 6,1
o Productos quimicos, n.e.p. 20,40 44,56] 150 41,8 24,85 7,09 80 32,9] 12,51 8,54 170 29,8 13,07] 20,95 40 49,7
e |- Productos farmacéuticos 14,69] 21,00 30 24,5 9,70 9,35 65 7.4] 6,98] 6,85 25 18,1 4,51 8,32 30 26,7
g Articulos manufacturados 25,43 56,63 100 39,51 20,71 7,25 80 41,1 15,84] 11,15 100 39,8] 15,96] 12,88 70 54,5
g Maquinaria y equipo de transporte 17,51 3,03 150 42.4 17,04 9,14 265 27,4] 11,12 6,80 175 28,7 9,90 12,39 158 31,5
$ |- Manufacturas no especializadas 23,58 5,171 200 41,91 21,88] 10,82 80 45,8] 16,72] 10,77 115 42,91 16,16] 18,93 70 54,5
E - Manufacturas especializadas 14,07| 40,22] 150 36,21 18,18 9,05 100 25,5] 10,89| 8,37 170 28,71 10,33] 18,69 50 35,7
- Articulos electronicos y eléctricos 14,701 11,16] 100 30,91 18,35] 14,86 100 26,6 11,76] 11,81 80 33,9] 10,28] 14,39 50 28,7

- Repuestos y accesorios de vehiculos
automotores 19,90] 13,67| 100 59,8] 23,34] 17,81 100 20,0 14,11] 13,22 50 37,2 15,74] 18,17 43 42,8
- Textiles 23,67] 19,81 100 34,21 22,25 7,55 80 46,7) 20,87] 10,64 90 53,5 15,95 23,97 100 52,2

Fuente: UNCTAD, base de datos TRAINS.
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Definiciones de cadenas de productos usadas en los cuadros 5 a 8 (nomenclatura: SA combinado)

Cuadro 4

Cp:(()l;:ztg: Etapas de la produccion - Descripcion Etapas de la produccion - Cobertura de productos
Frescos o secos 0805
Agrios Preparados o conservados 200791, 200830
Jugos 200911-200930, 900919
Cacao en granos 1801
Cacao Pasta y cascara/cascarilla de cacao 1802, 1803
Manteca de cacao, cacao en polvo 1804, 1805
Chocolate 1806
Café sin tostar 090111-090112
Café Café, tostado, cascara y cascarilla de café 090121-090130
Café, extractos y preparaciones 210110-210112
Madera y corcho: en bruto 440310-440399,450110,450190,
Madera y corcho: semimanufacturados 440410-440799, 450200
Maderay [Madera y corcho: chapados y contrachapados 440810-441300, 450410,450490
corcho Madera y corcho: articulos de madera y corcho
(excepto muebles) 441400-442190, 450310,450390
Madera y corcho: muebles de madera 940161,940169, 940330-940360
Cobre: en bruto 260300,740110, 740120,740400
Cobre Cobre: lingotes y otras formas primarias 740200-740329, 740500
Cobre: productos semiterminados 740610-741129
Cobre: productos terminados 741210-741999
Materias primas 500100-500390, 510111-510400, 520100-520299, 530110-530599
Materias primas levemente elaboradas 510510-510540, 520300
pTrzingge Hilados 500400-500600, 510610-511000, 520411-520790, 530610-530890, 540110-540620, 550110-551130, 560110-560130, 560410-560500
vestir Tejidos 500710-500790, 511111-511300, 520811-521225, 530911-531090, 540710540834, 551211551694, 560210-560300, 560600-560900,
570110-570500, 580110-600299
Prendas de vestir y otros articulos confeccionados 610110-631090

Fuente: UNCTAD.
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Cuadro 5

Progresividad arancelaria para algunas cadenas de productos; mercados: paises desarrollados; socios comerciales: paises en desarrollo

Cadena de productos 1990 1995 2000 2004
—_ - _ @ - - - »

Nombre Etapas de la produccién g g g E § E 1] '§ % g E g E § E 3 '§ ;, g E £ E § E 2 é % £ E £ E § E 3 '§ %

A EE R H R EE M DA P I S B D AP I

"l CE| Bl ES[ TRl OF[ BT 7| UE| Pl OES| 7| CE| OBl OES

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18

Frescos o secos 0,98 3,16] 20,0 03] 0,92 1,78] 38,7 3,0 1,46 3,241 32,0 5,0 1,56 1,88] 32,0 6,5

Agrios |Preparados o conservados 12,93 15,041 40,0 27,4 9,99| 21,86| 100,0 24,9 6,491 15,19 34,0 11,9 6,67 11,59] 34,0 13,5

Jugos 8,39 17,01] 35,0 11,8] 15,04] 22,10] 100,0 343 3,34 7,96] 298 13,7 6,771 10,10 45,0 32,2

Cacao en granos 0,05 0,00 3,6 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0]

Cacao Pasta y cascara/cascarilla de cacao 1,20 0,36] 10,0 0,0 0,611 0,24 7,0 0,0 0,80 0,55 7,0 0,0 0,43 0,16 7,0 0,0

Manteca de cacao, cacao en polvo 1,72 0,10 15,0 0,0 1,32 0,15} 10,5 0,0 1,11 0,24 10,5 0,0 0,80 0,30 12,9 0,0

Chocolate 9,511 14,12 35,0 19,4] 20,42]| 18,49] 3043 72 590 12,42 298 6,9 5,73 9,841 29,8 7,2

Café sin tostar 0,19 0,01 12,0 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0

Café Caf¢, tostado, cascara y cascarilla de café 4,41 0,49] 20,0 14,3 1,391 0,82] 10,0 0,0 1,66 0,69 10,0 0,0 1,75 1,45 12,0 0,0

Café, extractos y preparaciones 9,23 10,60 35,0 23,4 5,86] 11,36] 34,1 14,6 3,67 3,62 29,8 153 2,98 3,541 29,8 8,7

Madera y corcho: en bruto 0,05 0,00 5,0 0,0 0,111 0,22 4,7 0,0 0,00 0,00 3,5 0,0 0,01 0,00 5,0 0,0

Madera y corcho: semimanufacturados 1,08 1,29] 10,0 0,0 0,081 0,32 9,0 0,0 0,37 0,27 10,0 0,0 0,34 0,23 10,0 0,0

Madera y Madera y corcho: chapados y contrachapados 2,75 6,40] 20,0 0,9 1,56] 6,29] 40,0 0,3 1,17 3,35 40,0 0,1 1,87 3,12 20,0 0,1
corcho  I\fadera y corcho: articulos de madera

y corcho (excepto muebles) 1,80 2,45] 50,0 03] 2,13] 1,55 60,0 1,5 1,43 1,19] 60,0 0,8 2,14 1,63] 60,0 0,3

Madera y corcho: muebles de madera 2,67 3,04 16,3 2,0 3,05 1,42 42,5 0,9 1,77 0,36] 42,5 0,8 3,77 0,48] 100,0 2,0

Cobre: en bruto 0,64 0,01 8,0 0,0 0,21] 0,00 8,8 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0

Cobre Cobre: lingotes y otras formas primarias 0,30 0,00 6,0 0,0 0,70] 0,10 8,8 0,0 0,11 0,19 1,0 0,0 0,35 0,33 11,0 0,0

Cobre: productos semiterminados 1,57 1,16 8,0 0,0 1,28] 0,55 8,8 0,0 1,14 0,65 5,0 0,0 1,50 0,98 12,0 0,0

Cobre: productos terminados 2,35 3,261 11,2 0,0 3,001 3,111 50,0 0,7 1,73 1,60 50,0 0,3 1,92 1,68 14,0 0,0

Materias primas 0,21 1,15] 35,0 0,2 0,18] 1,28] 35,0 0,1 0,04 0,01 4,3 0,0 0,02 0,00 43 0,0)

Textiles y Materias primas levemente elaboradas 0,59 0,02 4,0 0,0 0,901 0,14] 10,0 0,0 0,46 0,06 5,0 0,0 0,62 0,09 5,0 0,0

prendas de Hilados 5,01 2,691 15,0 0,0] 5,66] 3.84| 24,1 1,2 3,87 3,19] 40,0 0,3 3,78 3,601 16,0 0,1

vestir | Tejidos 9,33 7,811 60,0 10,4 10,76] 8,08 90,0 22,5 7,51 6,84] 90,0 9,0 6,80 5,65 90,0 1.9

Prendas de vestir y otros articulos
confeccionados 12,51 12,06] 93,0 24,01 14,05 10,57 90,0 334 13,27 9,74 90,0 30,01 12,12] 10,08] 90,0 27,4

Fuente: UNCTAD, base de datos TRAINS.
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Cuadro 6

Progresividad arancelaria para algunas cadenas de productos; mercados: paises en desarrollo; socios comerciales: paises en desarrollo

Cadena de productos 1990 1995 2000 2004
—_~ @ —_~ @ —_~ @ —_~ @
Nombre Etapas de la produccion g %_ aé E § E % .g % aé %_ g E § ,E % .2 % g %_ aé E § E % .2 % g % aé E § ,E :E .g %
EE|ic|2g|Ci|Es|a|ag|C|fE|ig|a i aE g2 cis
e F| O ES| 7| gl Bl E=| 7| & | E-| 7| g| F| ET
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18
Frescos o secos 31,67 29,80 60,0 84,6 14,42 12,85 60,0 47,21 16,46] 11,58 70,0 19,1 9,301 6,29] 200,0 19,4
Agrios  |Preparados o conservados 38,75] 31,38 60,0 88,0 16,37 25,26] 50,0 59,8] 20,76 23,66] 50,0 71,6] 11,20] 8,62 30,0 38,1
Jugos 34,65] 48,17 60,0 100,0] 20,82 39,17| 75,0 58,01 22,11| 19,43] 50,0 53,9] 16,39] 10,30f 73,0 45,5
Cacao en granos 18,46] 17,60 30,0 34,8 11,65 6,88] 30,0 20,3] 11,21} 13,72 35,0 25,0 6,841 7,72 30,0 14,9
Cacao Pasta y cascara/cascarilla de cacao 23,85] 20,74 30,0 56,3] 13,94 8,52] 30,0 26,01 10,55 6,06 65,0 7,4 6,94 3,02 30,0 9,9
Manteca de cacao, cacao en polvo 25,23 9,50 60,0 57,7 14,47 8,78] 43,0 29,51 14,76] 12,53 85,0 342 11,08] 10,25 43,0 35,2
Chocolate 33,80] 31,37 80,0 91,8] 19,03] 11,00 70,0 51,5 19,71] 14,28] 50,0 41,6 15,441 947 73,0 49,4
Café sin tostar 7,64 4,92| 100,0 3,8 8,07 3,60 35,0 50,91 16,72] 10,01 75,0 39,0 8,91 7,69| 100,0 50,2
Café Café, tostado, cascara y cascarilla de café 24,36] 17,90 60,0 81,8 16,54 17,89] 80,0 44,21 22,321 2291 95,0 45,31 13,13| 11,69] 100,0 31,7
Café, extractos y preparaciones 32,47] 26,61 50,0 100,0] 22,19 12,78] 70,0 63,7 26,27| 2297 141,0 53,3 14,50 7,72| 141,0 36,0
Madera y corcho: en bruto 18,60] 19,19 60,0 12,0 3,95 1,77] 30,0 L1 4,221 225 300 16,9 3,251 1,69 30,0 1,6
Madera y corcho: semimanufacturados 12,45 14,99 60,0 29,8 9,83 4,681 70,0 8,0 8,18 5,46 55,0 14,1 5,20 1,091 30,0 13,2
Maderay |Madera y corcho: chapados y contrachapados 24,68] 17,11 100,0 51,91 16,39] 10,20 70,0 21,21 13,70 12,42] 110,0 28,61 10,221 7,621 75,0 29,5
corcho  fNrodera y corcho: articulos de madera
y corcho (excepto muebles) 23,43] 17,24] 60,0 52,51 16,92 8,07 80,0 31,4 17,02] 11,25] 215,0 40,61 12,891 7,04 50,0 36,2
Madera y corcho: muebles de madera 28,431 25,65 60,0 50,0 21,83] 7,39| 80,0 49,21 21,70] 15,34] 215,0 69,8] 15,81 11,50 50,0 44,2
Cobre: en bruto 34,571 11,00] 100,0 29,91 3,35 3,58 17,0 0,5 3,51 1,85 15,0 0,0 7,101 1,32 25,0 50,5
Cobre Cobre: lingotes y otras formas primarias 29,32| 28,46] 100,0 23,9 4,83 3,51 15,0 0,0 5,08 4,69 25,0 1,8 6,521 2,82 25,0 20,5
Cobre: productos semiterminados 26,05] 46,28| 100,0 34,41 11,00 7,751 70,0 12,4 9,58 7,31 50,0 232 7,501 4,92 43,0 18,7
Cobre: productos terminados 29,38] 27,37 100,0 67,91 14,92] 12,85 80,0 35,8] 15,16] 14,16] 1750 40,21 10,43| 11,19] 43,0 31,9
Materias primas 10,11 7,07 60,0 11,0 5,79 4,52 70,0 2,41 7,32 4,60] 90,0 3,6 8,85| 24,06] 50,0 9,1
X Materias primas levemente elaboradas 9,31 2,90 60,0 39 5,68 4,081 30,0 0,5 7,83 13,44 90,0 1,0 9,29] 18,89 472 15,1
p{iig;essge Hilados 27,311 22,67 100,0 49,11 12,96 9,74 80,0 27,01 11,13] 12,16] 210,0 27,4 891 7.86| 50,0 25,3
vestir  |Tejidos 36,69] 32,84 300,0 53,1 18,70] 16,42 80,0 53,2 17,62 21,08] 220,0 56,0 13,81] 15,05 50,0 43,2
Prendas de vestir y otros articulos
confeccionados 33,15 31,71} 100,0 69,6 20,42 9,19 100,0 61,01 21,05) 19,51 220,0 58,2 15,73] 12,60| 100,0 47,1

Fuente: UNCTAD, base de datos TRAINS.
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Cuadro 7

Progresividad arancelaria para algunas cadenas de productos; mercados: paises desarrollados; socios comerciales: paises menos adelantados

LT eurded

Cadena de productos 1990 1995 2000 2004
_ w ~_~ @ ~_~ w ~_~ »
3 S 9 % Flezl e S 9 % 3| ez o S 9 % |l ezl e S 9 % 3
S S - o RN - © » - S - e > = BN - S @ S
=] é Zol2c|lgss|g5s|5 |2zl 8|2 |gss|5s |52 gzs ¢
.y S o QT PEE=] 2 = = S o L T PEE=] 2 = = S o QT 9 S AR S o L T 9 S 2 ==
Nombre Etapas de la produccion £ = g & e E 3 23 £ = £ & e E 3 23 £ = £ & e E S 23 g = ES|ISE|l S 83
SE|E2|8E|SE3|EE| 22|85 |SE3|fE| 22|80 |2E|2(8E|5¢2
SE|EE R s 5c|EE| (/s 5| £ E |8 |R s 5| £E|EE R s 5
@ g =] s < @ g, g e < @ g g < @ g, g s <
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18
Frescos o secos 0,00 0,00 0,0 0,0] 0,00 0,00 0,0 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0
Agrios |Preparados o conservados . . . 0,0 . . . . 0,00 0,00 0,0 0,0 . . . .
Jugos 5,50 9,46 11,0 0,0 . . . . 2,50 2,50 5,0 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0
Cacao en granos 0,00 0,00 0,0 0,0] 0,00 0,00 0,0 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0
c Pasta y cascara/cascarilla de cacao 0,00 0,00 0,0 0,0] 0,00 0,00 0,0 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0
acao
Manteca de cacao, cacao en polvo . . . 0,0] 0,00 0,00 0,0 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0 . . . .
Chocolate 1,00 1,73] 10,0 0,0] 0,00 0,00 0,0 0,0] 10,00 10,00] 10,0 0,0 0,29 0,09 3,5 0,0
Café sin tostar 0,16 0,00 8,0 0,0] 0,00 0,00 0,0 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0
Café Café, tostado, cascara y cascarilla de café 2,86 1,491 20,0 10,0 0,00 0,00 0,0 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0 0,92 1,30 12,0 0,0
Café, extractos y preparaciones 0,00 0,00 0,0 0,00 19,371 19,37| 34,1 54,5 1,47 0,76 8,8 0,0 0,98 1,42 8,8 0,0
Madera y corcho: en bruto 0,00 0,00 0,0 0,0] 0,18 0,39 4,7 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0
Madera y corcho: semimanufacturados 0,18 0,59 10,0 0,0] 0,00 0,00 0,0 0,0 0,36 0,18 4,0 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0
Madera y Madera y corcho: chapados y contrachapados 0,60 0,901 10,0 0,0 2,28 0,791 40,0 4.4 1,60 0,58] 40,0 1,8 0,19 0,021 10,0 0,0
corcho  Inpodera y corcho: articulos de madera y
corcho (excepto muebles) 0,81 0,46] 50,0 1,71 0,80 0,08 50,0 3,7 1,11 0,72] 50,0 3,0 0,79 0,45 60,0 4,1
Madera y corcho: muebles de madera 0,24 0,45 6,6 0,0 0,40 0,44 53 0,0 0,79 0,28 5,0 0,0 0,06 0,00 5,0 0,0
Cobre: en bruto 2,00 0,51 8,0 0,0] 0,00 0,00 0,0 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0
Cob Cobre: lingotes y otras formas primarias 0,00 0,00 0,0 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0 0,20 0,01 1,0 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0
obre
Cobre: productos semiterminados 0,00 0,00 0,0 0,0] 0,00 0,00 0,0 0,0 . . . . 0,00 0,00 0,0 0,0
Cobre: productos terminados 1,18 1,851 10,0 0,0 4,88 1,931 50,0 8,6 1,29 0,87 5,0 0,0 0,11 0,53 3,0 0,0
Materias primas 0,91 1,00 35,0 2,21 0,95 3,05 35,0 1,8 0,00 0,00 0,0 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0
T . Materias primas levemente elaboradas 1,50 1,50 1,5 0,0 . . . 0,0 0,00 0,00 0,0 0,0]. . . .
extiles
Y Hilados 2,91 0,08] 10,0 0,0] 0,27 0,05 4,8 0,0 3,54 0,37 12,0 0,0 1,61 0,30 10,6 0,0
prendas de
vestir Tejidos 6,96 1,93] 60,0 6,71 7,50 1,791 60,0 11,9 5,20 1,93 60,0 6,5 3,74 1,57| 90,0 2,3
Prendas de vestir y otros articulos
confeccionados 12,61 13,201 93,0 27,71 14,16] 12,771 90,0 36,71 11,42] 12,32] 90,0 32,7 6,94 10,23 90,0 18,3

Fuente: UNCTAD, base de datos TRAINS.
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Cuadro 8

. . . . o
Progresividad arancelaria para algunas cadenas de productos; mercados: paises en desarrollo; socios comerciales: paises menos adelantados [ S
., <
S5 W
o X
Cadena de productos 1990 1995 2000 2004 o @)
o O
e & c;\? S %i e & c§ 9 %i s & c;\? 9 %i s & c;\? S %i Z
s g |8 |gsE|lsS| 5|8 gs5s|sS |58 |gss|s5S| 2525|8535 —
.y L o QL T ) 2 o= > L o QL T Q9 S v o= > L o QT Q9 S v o= > L o QL T Q@ © v o= > ~
Nombre Etapas de la produccion ES|EE|CE|S S| ES|ECE|SE|S S| ES|EE|ISE|IS ]| E= ES|E2E|S &= <
EE' c3|lgE|5 = gg- c3|82E|5 == EE' c3|2E|5E= EE' c3|gE|5E= N
s E|&sE R g e|ls s =8 |R¢e || &2 [~R e S| a2 |&£F (R 5
@ S g £t < @ S g £t < i 5 g < @ S g <
2, g -9 g 2, g =9 g
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18
Frescos o secos 60,00] 60,00 60,0 100,01 28,75 24,11 35,0 75,00 21,88] 19,27 70,0 37,3 9,791 27,24| 35,0 30,3
Agrios |Preparados o conservados . . . . . . . .| 37,50 37,501 37,5 100,0 . . . .
Jugos . . . . . . . .| 34,001 39,66] 50,0 85,7 28,00 34,26] 35,0 100,0
Cacao en granos . . . . 2,50 0,611 10,0 0,0 5,00 5,00 5,0 0,0 4,00 2,14 8,0 0,0
Pasta y cascara/cascarilla de cacao . . . . . . . .
Cacao
Manteca de cacao, cacao en polvo . . . . . . . | 13,13 15,04 23,0 50,0 8,33 2,15 20,0 50,0
Chocolate 50,00] 50,00 50,0 100,01 25,001 25,99 30,0 66,7 35,001 30,73| 40,0 75,0 21,36| 21,34] 35,0 88,2
Café sin tostar 5,00 6,61 15,0 0,0] 11,60 5,441 30,0 66,3] 15,63 6,97| 50,0 32,1 9,15 1,04] 100,0 54,3
Café Café, tostado, cascara y cascarilla de café . . . | 27,631 39,85] 80,0 55,6] 14,22 14,82 25,0 222 13,75 13,83 20,0 63,6
Café, extractos y preparaciones . . . | 16,67 24,33] 30,0 66,7 32,27 21,26] 65,0 86,7 14,40 15,11 20,0 40,0
Madera y corcho: en bruto 26,90 36,22 60,0 9,7 4,56 1,36] 30,0 1,0 3,37 1,61 25,0 20,4 3,01 1,99 17,0 1,5
Madera y corcho: semimanufacturados 11,95] 50,70 60,0 18,5] 10,58 2,65 70,0 26,7 5,97 2,57 25,0 11,3 5,31 0,34 25,0 11,7
Madera y |Madera y corcho: chapados y contrachapados 32,97 29,02 60,0 52,11 13,51 11,70] 70,0 29,6] 14,06 9,17 60,0 47,7 17,46 16,42 30,0 62,2
corcho I\ adera y corcho: articulos de madera
y corcho (excepto muebles) 2321] 25,81 60,0 43,1] 20,75] 29,21 43,0 62,00 21,35| 22,82| 100,0 50,4 15,031 12,99] 43,0 44,9
Madera y corcho: muebles de madera 22,001 24,04 30,0 40,01 27,43] 29,15] 80,0 56,7 25,06| 18,69| 45,0 75,9 17,76 15,37 40,0 51,5
Cobre: en bruto 54,08] 44,32| 100,0 53,8 3,00 1,45 15,0 0,0 5,86 0,09] 15,0 0,0 9,30 0,67 25,0 68,2
Cob Cobre: lingotes y otras formas primarias 44,46] 65,711 100,0 353 3,50 4,26 15,0 0,0 4,44 5,02 12,0 0,0 11,42 3,49 25,0 42,9
obre
Cobre: productos semiterminados 43,91] 89,31] 100,0 29,4] 10,25 9,74 25,0 15,4 11,17] 11,65 20,0 21,4 15,86 7,74 25,0 65,1
Cobre: productos terminados 20,76] 16,60 40,0 53,8 9,75 8,411 40,0 20,00 13,36] 12,34 25,0 36,0 15,971 22,57 30,0 69,6
Materias primas 10,66] 18,26 60,0 16,5 6,73 6,24 65,0 6,9 7,55 5,121 90,0 4,0 10,601 29,98] 47,2 8,7
Textil Materias primas levemente elaboradas 15,00 15,00 15,0 0,0] 12,50 14,94| 15,0 0,0] 19,40] 29,88 30,0 25,0 13,44 21,86 47,2 16,7
extiles
prendas (i,e Hilados 17,04] 15,67 27,0 31,0] 16,52 6,791 70,0 33,00 12,00] 13,05 40,0 25,2 14,431 14,16] 30,0 65,8
vestir Tejidos 26,42] 28,04] 100,0 32,2] 31,55 23,55| 80,0 68,4 17,24] 42,16 70,0 50,4 17,191 20,49] 43,0 65,4
Prendas de vestir y otros articulos
confeccionados 32,42] 39,37 90,0 52,9| 21,76 8,741 80,0 51,7) 23,91 19,82 60,0 61,0 16,14 9,38] 100,0 51,6

Fuente: UNCTAD, base de datos TRAINS.



